SIVIPLE

Ogtoszenie o prace

JesteSmy Grupa Kapitatowa, ktéra nalezy do 5 najwiekszych krajowych producentéw systeméw klasy
ERP, CRM, HCM, BI, WorkFlow oraz systeméw dziekanatowych i medycznych (HIS).
Realizujemy projekty regionalne oraz tworzymy kompleksowe rozwigzania i aplikacje indywidualne
dla najwiekszych instytucji i najbardziej znanych marek w kraju.

W zwigzku z bardzo dynamicznym rozwojem poszukujemy osoby na stanowisko:
WAZNEDO

28

LUTEGO Key Account Manager (Sektor Publiczny)

Zadania:

e Pozyskiwanie nowych Klientéw z Sektora Publicznego

e Samodzielna sprzedaz produktéw i rozwigzan informatycznych w oparciu o
petne portfolio firmy do klientow z sektora medycznego i/lub szkolnictwa
wyzszego i/lub publicznego

o Aktywne pozyskiwanie nowych klientéw i partneréw handlowych oraz
budowanie dtugofalowych relacji biznesowych

e Przygotowanie ofert handlowych i przetargowych

e Realizowanie ambitnych celéw sprzedazowych oraz obstuga przetargdéw
w trybie PZP

e Samodzielng obstuge procesu sprzedazy zgodnie z metodykg firmy

e Monitorowanie i analiza dziatan firm konkurencyjnych

Wymagania:
e Minimalnie trzy letnie doswiadczenie w sprzedazy do sektora publicznego
poparte sukcesami
e Samodzielnos¢ i aktywno$¢ w prowadzeniu procesu handlowego - praktyczna
znajomosc¢ technik sprzedazy
e Bardzo dobra znajomos$¢ rynku IT oraz specyfiki zamowien sektora
medycznego i/lub szkolnictwa wyzszego i/lub publicznego
s e Swobodne poruszanie sie z ustawie o zamdwieniach publicznych
4 ’ e Motywacja do osiggania zatozonych celow sprzedazowych
e Inicjatywa, aktywnos¢ i zaangazowanie w prace
W/////I 148 e Umiejetnos¢ efektywnej organizacji pracy wtasnej jak i pracy w zespole
e Wyksztatcenie wyzsze
e Prawo jazdy kategorii B
e Gotowosc do podrozy stuzbowych w na terenie Polski
e Dyspozycyjnos¢, zaangazowanie i odpornos¢ na stres

Oferujemy:

e Wysokie wynagrodzenie zalezne od efektow (,sky is the limit”)

e Samochdd stuzbowy i inne narzedzia pracy

e Duzg samodzielno$¢ dziatania w ramach prowadzonych projektow oraz
ambitne wyzwania

e Prace z wysokiej klasy specjalistami oraz szkolenia produktowe

e Mozliwos¢ rozwoju zawodowego i zdobywania wiedzy z zakresu nowoczesnych
technologii

e Prywatng opieke medyczng oraz program dodatkowych Swiadczen
pracowniczych z zakresu sportu i rekreacji

e Prace w dynamicznie rozwijajgcej sie firmie, ktorej produkty zajmujg wiodaca

pozycje wsrod systemodw wspomagajacych zarzgdzanie

SIMPLE

Zainteresowane osoby, ktére spetniajg powyzsze wymagania, prosimy o nadsytanie oznaczonego nazwiskiem CV,
tel.: (22) 812-58-98 z podaniem nazwy stanowiska w nagtéwku wiadomosci, na adres e-mail: praca@simple.com.pl
simple@simple.com.pl Prosimy o dopisanie nastepujacej klauzuli: "Wyrazam zgode na przetwarzanie moich danych osobowych zawartych
w ofercie pracy dla potrzeb procesu rekrutacji zgodnie z ustawg z dnia 27.08.1997r. Dz. U. z 2002 r.,, Nr 107,
poz. 923 ze zm." Informujemy, ze skontaktujemy sie jedynie z wybranymi kandydatami.
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