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Budowanie i utrzymywanie relacji z istniejącym Klientem

Przygotowanie ofert handlowych i przetargowych 
Samodzielną obsługę procesu sprzedaży zgodnie 

     z metodyką firmy
Realizacja planu sprzedaży

• Minimalnie dwu letnie doświadczenie w sprzedaży
  do sektora publicznego lub biznesowego poparte
  sukcesami
• Samodzielność i aktywność w prowadzeniu
  procesu handlowego - praktyczna znajomość
  technik sprzedaży, motywacja do osiągania
  założonych celów sprzedażowych  założonych celów sprzedażowych
• Mile widziana dobra znajomość rynku IT 
  oraz specyfiki zamówień sektora publicznego 
  i/lub komercyjnego

• Inicjatywa, aktywność i zaangażowanie w pracę
• Umiejętność efektywnej organizacji pracy własnej
   jak i pracy w zespole
• Wykształcenie wyższe
• Prawo jazdy kategorii B.
• Dyspozycyjność i gotowość do podróży
   służbowych w na terenie Polski   służbowych w na terenie Polski
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