SIVIPLE

Ogtoszenie o prace

JesteSmy warszawska spotka notowang na Gietdzie Papieréw Wartosciowych
i jednym z najczesciej wybieranych partneréw biznesowych
w zakresie wdrozen systeméw klasy ERP, CRM, Bl, HRM oraz WorkFlow.

W zwigzku z bardzo dynamicznym

WAZNEDO rozwojem poszukujemy pracownikow na stanowisko:

Koniec
czerwca

Key Account Manager (Sektor Biznesowy)

Zadania:

e Aktywne pozyskiwanie nowych klientow z sektora komercyjnego i rozwoéj wspotpracy na
klientach juz pozyskanych.

e Samodzielne prowadzenie analizy potrzeb biznesowych klienta oraz budowanie z nim
diugotrwatych relacji biznesowych.

e Przygotowanie oferty w oparciu o petne portfolio produktow Simple, skierowanych do
wsparcia wiekszosci proceséw biznesowych w organizacjach komercyjnych.

e Negocjacje i zamykanie procesu sprzedazy.

e (Osigganie zatozonych celdow sprzedazowych.

Wymagania:

e Poparte sukcesami, min. 2-letnie doswiadczenie w sprzedazy B2B w zakresie ustug
informatycznych.

e Duza samodzielnos¢ i wytrwatos¢ w dgzeniu do realizacji celdw.

e Znajomos¢  specyfiki  roznych  branz(ze szczegdlnym  uwzglednieniem  firm
produkcyjnych) i podmiotow biznesowych: mate i Srednie przedsiebiorstwa,
korporacje.

e Umiejetnos¢ nawigzywania kontaktow, budowania efektywnych relacji biznesowych i
prowadzenia negocjacji.

4 e Ogolna znajomos¢ tematyki systemow ERP.

e Dyspozycyjnosc i gotowosc¢ do podrdzy stuzbowych.

T

Oferujemy:
e Mozliwos¢ rozwoju zawodowego i szkolen.

e State wynagrodzenie z systemem premiowym.

e Narzedzia niezbedne do realizacdji zadan.

e Prywatng opieke medyczng oraz program dodatkowych Swiadczen pracowniczych z
zakresu sportu i rekreacji.

SIVIPLE

tel.: (22) 812-58-98 Zainteresowane ospby, ktore spe’rmgja powyzsze vvymagama, ptosmy .o nadsy’@nle
simple@simple.com.pl oznaczonego nazwiskiem CV z podaniem nazwy stanowiska w nagtéwku wiadomosci, na
adres e-mail: praca@simple.com.pl

www.simple.com



