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Konsekwentnie
realizuyjemy strategie

Rozmowa z Przemystawem Gniteckim, prezesem firmy SIMPLE SA

Panstwa firma jest obecna na
rynku od 24 lat. Tymczasem ry-
nek IT bardzo szybko sie zmienia.
Jaka macie dzisiaj oferte?
Przemystaw Gnitecki, prezes
SIMPLE SA: Nasza firma specja-
lizuje sie w oprogramowaniu dla
przedsiebiorstw i pare lat temu
w zarzadzie postawiliSmy sobie
za cel umocnienie pozycji w kon-
kretnych sferach. Nie skupiamy
sie na wszystkich mozliwych
dziedzinach systemow dla firm.
Natomiast skoncentrowali$my
sie na pieciu dziedzinach dziala-
nia przedsiebiorstw i instytucji.
Pierwsza to edukacja, dla ktorej
oferujemy oprogramowanie
»backoffice’owe”, czyli ERP
7z systemami uzupehiajacymi,
tzn. BI, CRM, workflow, a do
tego system typowo uczelniany
do obstugi studentéw i kadry
naukowej. JesteSmy liderem
w Polsce w zakresie tych syste-
mow. Drugg dziedzing jest rynek
medyczny — obstuga jednostek
medycznych, szpitali, przychod-
ni w zakresie systeméw ERP
i powigzanych z nim rozwigzan.
Juz ponad 200 placowek stuzby
zdrowia w Polsce pracuje na na-
Szym systemie.

Aby przekona¢ do siebie rynek
medyczny, musieliémy dopa-
sowac pewne elementy syste-
méw ERP do specyfiki szpitali,
m.in. finanse, kadry i place oraz
obieg dokumentéow. W tym
rowniez mamy spore sukcesy
i prowadzimy duze wdrozenia.
Budzet najwiekszego projektu,
jaki prowadzimy obecnie w tej
dziedzinie, przekroczyt 8 min
zh. W jego sklad wchodza: sys-
tem ERP, obieg dokumentéw,
BI razem z hurtownig danych
i wbudowang szyng integracyj-
na, aby powigzac ze soba te sys-
temy i rozwigzania zewnetrzne,
ktorych szpital uzywa.

To w duzej mierze rynek publicz-
ny. A komercyjny?

Naszym waznym klientem
—ito od poczatku dzialalnosci
SIMPLE — sg firmy produkcyjne.
Oferowany tym przedsiebior-
stwom system rozbudowali$my
ostatnio o elementy zwigza-
ne z optymalizacja produkgji.
Kolejny sektor, w ktérym odnie-
$lismy sukces, to budowlanka.
Mniej wiecej od dwoch, trzech
lat oferujemy produkt zwiaza-
ny z zarzadzaniem projektami
budowlanymi. Stuzy do ofer-
towania i rozliczania projektu
budowlanego z materialéw, ro-
bocizny, catej budowy. Mamy
najbardziej rozbudowany na
rynku produkt dla firm z tego
sektora. Dostalismy dwukrotnie
nagrode ,,TOP Builder” Medal
Europejski oraz Orla Polskiego
Budownictwa.

Jak wiadomo, w branzy budow-
lanej nie dzieje sie ostatnio najle-
piej. To tym bardziej zachecamy
firmy z tego sektora do inwesto-
wania w IT. Musz3 lepiej liczy¢
koszty, zarzadzaé, optymali-
zowaé realizacje projektow.
Nowoczesny software bardzo
dobrze uwidacznia pewne nie-
dociagniecia, bledy czy sprawy
zwiazane z kumulacjg pewnych
niechcianych kosztéw w projek-
cie. Z zaawansowanych techno-
logicznie, ale tatwych w obstu-
dze narzedzi informatycznych
cieszg sie np. kierownicy budow
zobowigzani do ewidencji robo-
cizny — dzieki aplikacjom widac,
co ile kosztuje i czy nie da sie
ograniczy¢ pewnych wydatkow.
Na to mozna nalozy¢ elementy
zwigzane z analiza danych i bar-
dzo dokladnie okresli¢, gdzie
pojawia sie problem.

Z mnaszych systemdéw chetnie
korzystaja réwniez firmy han-
dlowe. Stworzylismy takze opro-

» NASZ SPOSOB: Nie rozdrabniamy sie na wiele dziatan, nie
rozpraszamy sit. Koncentrujemy sie na kilku kluczowych dziedzinach
— mowi Przemystaw Gnitecki, prezes SIMPLE SA. [FoT. wwm]

gramowanie dla malych firm
Z tej branzy. To wypuszczone
niedawno na rynek rozwigzanie
o nazwie SIMPLE.SPRINT. Jego
koszty sa zdecydowanie nizsze
niz wiekszosci poréwnywalnych
narzedzi.

W roznym zakresie obstugu-
jemy tez rozmaite instytucje,
w tym panstwowe. S3g wsrod
nich réwniez firmy prowadza-
ce dzialalnos¢ outsourcingowa,
ktére wyposazamy w systemy
do zarzadzania kadrami i placa-
mi. Wsrod naszych klientéw s
bardzo powazni gracze, m.in.
spotka Ernst & Young.

Zyski panstwa firmy podwajaja
sie z roku na rok. Koniunktura
na rynku jest dobra? A moze to
wynik przyjetej strategii?

Decydujacy jest ten drugi czyn-
nik. Konsekwentnie realizujemy
strategie, ktorg przyjelismy trzy
lata temu. Nie rozdrabniamy sie
na wiele dzialan, nie rozprasza-
my sil. Koncentrujemy sie na
kilku kluczowych dziedzinach.
Mamy bardzo dobra, wyspecjali-

zowana kadre do obstugi kazdej
z nich — i to procentuje, czego
dowodem s3 pokazne wzrosty.
Produkt to jedno, on musi by¢
dobry, ale wdrozenie prowadza
ludzie. Gdyby nie mieli odpo-
wiedniej wiedzy, umiejetnosci,
to nawet przy swietnym syste-
mie nie byliby w stanie spemi¢
wymagan klientéw. Dlatego sta-
ramy sie rozwija¢ kompetencje
naszego zespotu. Poza tym do-
bre wyniki finansowe SIMPLE to
takze efekt wypozycjonowania
naszych produktéw we wszyst-
kich dziedzinach na najwyzszym
jakosciowo poziomie. Dzieki
temu mozemy konkurowac
z najwiekszymi.

SIMPLE oferuje rozwigzania
informatyczne z zakresu kadr,
plac, finanséw. Nie mysleli pan-
stwo o wejsciu na rynek outso-
urcingowy, ktory dos¢ dobrze sie
rozwija?

Owszem, jest to rynek, ktorym
warto sie zainteresowa¢. Mamy
zwigzane z tym pomysty. Nie
chce na razie méwic o szcze-

gotach. Znamy przykiady kon-
kurentéw, ktérzy weszli w ten
segment rynku, ale nie do korica
im to wyszlo. Bardziej chcemy
skupic sie na tym, aby umozliwic¢
naszym klientom zakup systemu
poprzez chmure obliczeniowa.
Takie rozwigzanie wpisywatoby
sie troche w rynek outsourcin-
gowy, bo ktos kto outsourcuje
proces, robi to razem z zaloga.
Przy wykorzystaniu chmury na-
dal ma sie zatoge na pokiadzie,
ale koszty zwiazane z eksplo-
atacja sa znacznie bardziej roz-
tozone w czasie. Oferujemy juz
rozwigzania z wykorzystaniem
chmur, ale nie przecenialbym
zainteresowania tg technologia
— wierze, Ze bedzie tu stopniowy
wzrost, ale nie spodziewam sie,
aby nagle powstal wielki boom
na takie systemy.

Panstwa plany na najblizsza
przysztos¢?

Staramy sie umacnia¢ w klu-
czowych dla nas dziedzinach.
Jednoczesnie nie wykluczamy
dziatan w innych. Na razie nie
moge méwi¢ o szczegdlach.
Idziemy stopniowo w kierun-
ku dzialania jako dostawca
kompleksowego rozwigzania,
a nie tylko jednego produktu.
Prowadzimy takze rozmowy
na temat réznych akwizycji,
poniewaz sytuacja firmy jest
bardzo dobra. Kwestig stra-
tegiczng jest dla nas rowniez
wchodzenie w przedsiewziecia,
w ktorych dostarczamy system
dedykowany lub kompleksowe
rozwiazania, gdyZ mamy w tym
odpowiednie kompetencje.
Planujemy w ciggu dwach lat
zaangazowac sie co najmniej
w kilka takich projektow.

Patrzac na notowania SIMPLE,
mozna powiedzie¢, ze punkt

krytyczny nastapit w potowie
2012 r. i od tego czasu widac
powolny, ale sukcesywny wzrost.
Czy to juz ten moment, kiedy ry-
nek wroci do normy? Czego pan
si¢ spodziewa w 2013 roku?

Co do kursu, to w 2012 roku
przeprowadzaliSmy emisje
z prawem poboru, akcje sie
podzielity, ich liczba wzro-
sta dwukrotnie, dlatego cena
spadla. Przyznam, Ze czasami
zalezno$ci miedzy wynikami
spoiki a kursem kompletnie nie
ma, co pewnie jest tez kwestig
plynnosci. Obroty na naszych
akcjach nie sg ogromne. Jestem
jednak przekonany, ze jesli
gielda bedzie powoli starata
sie osiggnac te maksima, ktore
kiedys osiagala, to i nasz kurs
musi rosng¢.

Natomiast jeZeli chodzi o rynek
finansowy, uwazam, ze druga
potowa 2013 roku bedzie zde-
cydowanie lepsza na gieldzie,
gdyz w pierwszej na pewno be-
dzie mozna odczu¢ niepewne
nastroje. Zakladamy, ze w 2013
roku rynek komercyjny bedzie
troche slabszy, ale nie sadze, aby
byt to jaki§ dramatyczny spadek.
Przedsiebiorstwa czuja po swo-
ich obrotach, zamoéwieniach, ze
poczatek roku nie bedzie rewe-
lacyjny, ale gtéwnie mowa tu
o firmach srednich. W duzych
nie wida¢ spadku nastrojow.
Z drugiej strony — zaréwno
w sektorze publicznym, jak
i komercyjnym jest ostatni mo-
ment na wykorzystanie dotacji
unijnych. Oceniamy, ze w sekto-
rze publicznym bedzie to dobry
rok pod wzgledem liczby kon-
traktéw, bo dotacji unijnych jest
tam jeszcze sporo. Natomiast nie
wiadomo, jak bedzie w kolej-
nych latach — wtedy tendencja
moze sie odwrdci¢, na co tez
jestesSmy gotowi.
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